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《深度营销》
主讲：著名营销专家  程绍珊
· 课程时间：2011年03月26日        1天（上午9：00—12：00下午13：30—16:30） 
· 课程地点：文源宾馆  18层多功能厅       （文晖路108号    文晖路建国路口）
· 参会费用：会员套票：1张
1500元/人  团队购票5人以上更优惠！（更多优惠敬请关注时代光华学习卡）

【课程收益】
战略的目的在于建立公司在市场中的地位，成功地同竞争对手进行竞争，满足客户的需求，获得卓越的公司业绩。本课程着重介绍企业构建成功营销战略的步骤以及如何制定企业战略目标。
【课程特色】

语速稳健。以案例分析、模拟实验、小组讨论及练习等方式启发思维、提高课堂气氛。

不单使学员们感受到轻松、愉快的课堂气氛，更能使学员们真正学到所需的知识！

【课程对象】
董事长、营销管理人员、营销人员
【课程大纲】
第一部分：现实营销困境与深度营销模式创新        

1. 现实中的营销困境及其原因分析

2. 当前市场特点与竞争要点解读

3. 深度营销模式的基本思想与原则

4. 具体策略组合与实施要点说明

5. 相关经典案例分析

第二部分：深度营销模式操作实务                 

1. 区域市场解读与布局规划                

a) 做好区域市场的调研与分析

b) 区域布局原则与工具方法

2. 渠道结构设计与动态调整策略            

a) 厂商价值一体化结构和合作关系

b) 渠道政策设计及建设节奏把握

3. 产品组合策略与价格体系设计             

a) 产品卖点提炼、金字塔组合模式与投放节奏把握

4. 市场推广与促销策略设计                 

a) 点面结合、奇正结合的区域造势策略

b) 基于终端动销促销策略

5. 互动案例分析                           

分组案例PK演练——区域市场布局与策略规划

第三部分：区域市场的日常运作实务管理            

1. 经销商的开发与维护                     

i. 经销商选择标准与开发策略

ii. 做好经销商日常维护实务

2. 各类终端的开发与维护                   

i. 做好区域终端调研与布局

ii. 各类终端开发运作策略要点

iii. 构建高效终端维护体系

3. 区域市场秩序与冲突管理                 

i. 区域市场管理的难点与要点

ii. 渠道冲突分析与处理策略

4. 案例分析与研讨                         

分组进行实战案例分析，分享与研讨
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著名营销实战专家。
北大、清华、对外经贸大学特聘教授。美的集团、中国南方

航空、中国国旅、中钞集团等知名企业特邀高级讲师、《销售与市
场》、《创维营销》的专栏提供者和高级顾问、《销售与管理》、《中
国企业家》、《糖烟酒周刊》、《营销学苑》撰稿人。具有多年中国
企业的营销管理咨询经验，对国内企业成长和市场竞争有深刻理解。

授课风格：
程老师的课程拥有以下几个特点：系统化、简明易学、直接、引人入胜、幽默风趣而且一针见血、内容实用有效、注重实际操作、突出实战性、理顺思维并系统化、传授最新、最先进并且有效的方法与经验。他最大的魅力是用“心”在讲课，听他的课程是一种享受，必定能使学员业绩提升，获益良多!

语速稳健。以案例分析、模拟实验、小组讨论及练习等方式启发思维、提高课堂气氛。不单使学员们感受到轻松、愉快的课堂气氛，更能使学员们真正学到所需的知识！

服务客户：

· 消费品：滇虹康王、BEST妇儿用品、白象方便面、拉芳日化。

· 家电行业：创维、美的、老板电器、格兰仕、苏泊尔电器、科龙、步步高、商务通、广州广新、广西桂友贸易、TCL。

· 饮料烟酒：沱牌曲酒、海南椰岛、衡水老白干、西域酒业、维维集团、金河乳业、三得利酒业、华狮啤酒、蒙牛、伊利、青岛啤酒、燕京啤酒。

· 医药：康恩贝医药、碧凯药业、中诺药业、中一药业

· 饲料农资：六和集团、正虹饲料、拜耳农药、诺普信、史丹利、施可丰
· 电信：北京移动、中国联通、济南网通、江西联通。

· 机械化工：徐工集团、伟雄集团、安格西玛（中国）公司、雨虹科技、中联重工、湖北回天胶业。

· 电工电子：华立控股、华立仪表集团、南都电源、欧普照明。

· 建材家居：欧普照明、绿源照明、东鹏陶瓷、唯美集团、丽泽家居、马可波罗陶瓷。

· IT：七星华创、普明科技、握奇数据、朝华科技。

· 文化产业：三辰快乐文化、佰嘉通高尔夫、卓隆体育。

· 服装：福建劲霸休闲男装、华兴纺织、浪莎袜业。

· 其他：长城汽车、飞鹰摩托、三和国际、中钞集团。
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学习顾问：段迎迎         电话：0571-89939504    15158065149         传真：0571-89938990

下期公开课预告：
时间：2011年04月9日        主题：《以需求为导向的量化培训体系建立》        主讲：许盛华    
特别备注：1、请前来上课的学员自带好笔          2、课程准时开课，请学员不要迟到
主办单位：杭州时代光华教育发展有限公司   时代光华管理培训网   8020人才网  智脑网


	系  列
	卡  名
	会员价
	公开课次数
	单价（元）/次
	备  注

	个人系列
	个人精英卡
	8800
	\
	\
	使用期一年，限本人参加，除一堂课需3张票以外的课程均可参加

	团队系列
	团队D卡
	13800
	30次
	460
	节约67%，使用期一年

	
	团队C卡
	19800
	50次
	396
	节约72%，使用期一年

	
	团队B卡
	32800
	100次
	328
	节约77%，使用期一年

	
	团队A卡
	51800
	200次
	259
	节约82%，使用期一年

	集团系列
	集团黄金卡
	68800
	300次
	229
	节约84%，使用期一年

	
	集团白金卡
	99800
	500次
	199
	节约86%，使用期二年

	
	集团钻石卡
	158000
	888次
	179
	节约88%，使用期二年


温馨小贴士
亲爱的学员，为了您能更加方便的参加程绍珊老师的《深度营销》课程，请注意以下提示：

【课程地点】 文源宾馆  18层多功能厅       （文晖路108号    文晖路建国路口）

【课程时间】 2011年03月26日   早上： 9:00—12:00  下午：13:30—16:30 

【公交路线】 建国北路文晖路口   K84  K2  K187  K555  K105  K105  68/K68

             文晖大桥西站       K179  K591  K555  K74
【停车信息】 有立体停车库及其他停车位   提供免费停车

【用餐信息】 宾馆5层有餐馆（鼎燕大酒店），参会者可自行安排

如有任何问题或需帮助，请您致电：0571－89939504   15158065149  联系人：段迎迎[image: image1.png]


























































































时代光华管理培训网www.hztbc.com     杭州文三路252号伟星大厦四层    电话0571- 89938960      传真0571-89938990
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