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国际执（职）业认证协会
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国际注册高级营销管理师

International Registration Senior Marketing Manager 
招 生 简 章
第八期
【项目背景】
   随着我国经济逐步融入全球经济一体化，人才的争夺战早已打响；如何在全球化的竞合中脱颖而出，关乎企业成败，更关乎国家的兴衰！而营销人才从某种程度上说是关乎企业成败的关键一环。
营销管理在企业管理岗位中的重要性正在从战略层面凸显，为此需要培养和造就一大批通晓国际惯例、能够适应全球化市场环境变化的国际型营销管理人才。但是，目前这种高级营销管理人才还严重缺乏，而很多企业对营销管理精英需求量明显增加。这就是为什么至今在外资企业仍有大量外籍营销管理人员，以及近几年国内大、中型企业集团不惜天价年薪从海外聘请高级营销管理人员的原因之一。
  “国际注册高级营销管理师”（IPCA）是国际营销管理专业领域的一套职业资格认证体系，是由国际执业认证协会创建并在全球推行的，在欧美具有广泛的影响力。IPCA年薪丰厚，已成为最受欢迎的职业之一，实践证明，取得IPCA资格对于营销管理人员顺利进入优秀的组织、建立高尚的职业信誉、获得优越的职业发展机会具有极大的帮助。
【主办单位】    国际执(职)业认证协会 （IPCA）
【学业认证】
【国际、国内双证书颁发】
· 学业结束后，可获得国际执业认证协会颁发《国际注册高级营销管理师》资格证书（IPCA），中英文对照，WTO各成员国通用,二十一世纪的“求职绿卡”。
· 获得申请国家人事部全国人才流动中心专业人才库入库《高级注册营销管理师》资格证书。凭人事部专业人才库管理办公室出具的注册证明，可作为用人单位在人员招聘录用、考核、晋升、晋级的重要依据，同时可成为职称评审申报、职业资格考试、注册资格登记等的参考依据。

【师资阵容】
全部来自世界500强企业营销高管、海外教育背景的学者、国际知名机构的高管、专家及顾问。
【课程对象】
各企业营销副总、市场总监、品牌总监、营销总监；以及分公司经理、区域经理等。
【入学程序】
· 填写报名表并连带身份证及学历证明复印件传真至招生处；

· 申请资料经审核，协会参考个人背景、工作业绩和报名顺序，确定录取名单；

· 通报录取，学员按规定交纳学费，并办理相关手续；

· 发放入学通知书，准备开学；报到时请携带四张二寸蓝底彩照。
【课程体系】
	核

心

课

程
	模块一：营销计划制定的流程与方法
	模块二：销售业绩倍增策略与技巧

	
	市场营销战略的定位策略与方法
	创新经营与顶尖业务高手的营销秘籍

	
	· 树立全景式的市场营销大局观，全面提升企业的营销策略能力
· 重新认识企业的市场、产品和服务，有效地参与市场竞争

· 掌握市场营销策略制定科学程序和实用方法
	· 了解业绩成长的重要关键并找到正确的营销方法，倍增业绩
· 双向沟通的说服技巧，提升顾客的喜好度、满意度和忠诚度
· 如何运作新的微利时代商业模式
· 差异化正确定位，凸显自己的长处和魅力

	
	模块三：消费者需求分析与探寻
	模块四：区域市场开发与管理

	
	消费者心理探寻的最佳圣经
	区域市场开发关键要点与核心原则

	
	· 如何提炼产品的卖点--软/硬价值需求满足点
· 蓝海“差异化战略”的客户价值函数重组
· 创新消费需求卖点战略的三个特点
· 新消费需求战略执行的四重组织障碍
· 影响消费者消费心理需求的个人因素
· 全脑消费需求感觉
	· 了解区域市场分析和管理方法；

· 学习开发区域的计划和实施步骤；

· 懂得如何进行品牌及终端营销
· 了解品牌攻略及终端策略对企业区域市场开发的推进作用

	
	模块五：营销渠道开发与分销系统管理
	模块六：低成本营销策略

	
	打造黄金销售渠道的绝佳战术
	了解企业营销成本信息，分析企业经营前景

	
	· 销售渠道发展趋势

· 如何拥有自己的销售渠道

· 设计与选择销售渠道

· 销售渠道的管理策略

· 渠道的调整、变革与管理

· 有效的策略性渠道行销

· 分销系统管理
	· 序言

· 建立持续的营销竞争优势

· 每一分营销广告费用都为品牌作加法

· 超低成本提升销售

· 在营销战没有打响之前就已经基本打赢战争
· 答疑解惑

	
	模块七：大客户营销技巧与谈判策略
	模块八：销售团队绩效考核与激励机制

	
	      以顾问式营销赢得大客户
	打造狼性的销售团队与核心人才培养

	
	· 掌握大客户开发的策略

· 提高大客户销售的技巧和能力

· 服务营销怎么建立

· 大客户进行管理从而建立起良好的战略联盟关系
	· 绩效考核的评估与方法

· 加强各个营销职能部门之间的团队合作精神
· 危机时期如何保留及激励人才

	
	模块九：价格塑造与价格定位
	模块十：TOP-CMO营销管理峰会

	
	打造企业核心价值与市场定位标准
	打造高端营销管理精英论坛

	
	· 掌握和理解企业定价的宏观环境、市场环境和企业内部环境

· 掌握和理解企业定价的成本、利润等基础
· 掌握企业定价的各种方法及策略

◆  掌握企业价格变动的环境和变动策略
	◆  年度经济热点分析
◆  企业经营管理之道
◆  CMO的使命与挑战
◆  CMO职业发展之道


二、专题沙龙、讲座：

《卓越的销售团队管理》 《压力与情绪管理》  《品牌运作与管理》  《营销案例分析》
【部分授课师资介绍】
邵 会 华    西门子管理学院高级培训顾问，清华大学副教授。西门子(中国)公司、西门子管理学院、市场营销和销售能力中心负责人
付    遥    畅销商战小说《输赢》作者；财智十大杰出管理培训师之一。
崔    伟    畅销商战小说《问鼎》作者；曾任美国施乐（Xerox）中国有限公司地区总经理、市场营销总监；美国戴尔（Dell）计算机中国公司北方区总经理。

张 大 成     新加坡专业培训师，中国管理科学研究院高级研究员，上海市工商联合会及上海市中小企业协会营销培训师。
江 广 营    管理专家、高级咨询师 、EMBA导师，被誉为管理界的哲学大师，营销界的韬略大师，中国首席海尔经验实战派研学专家。
程 广 见    历任北京光彩国际公司董事兼总经理、模德尔科技发展有限公司副总经理，德国拜耳集团拜耳光翌公司销售管理总监。

张    艺    历任世界知名跨国公司及大型上市公司高级销售总监和总经理等职位，现任某世界跨国公司（中国）全国销售总监。

崔 小 屹    实战派营销管理专家。曾任职西门子市场经理、办事处经理，戴尔区域销售经理，美国OK集团中国区副总经理。
司马剑明    世界500强德国医药企业全国销售冠军、最佳销售经理、培训部创办人，带领团队销售过亿，全国医药产品销量第一，创业届奇迹，荣膺全球总裁最高奖。
【学习费用】
共13800元人民币。（含授课费、资料费、通讯录、合影、证书费、教学管理费）。学员学习期间我中心协助安排食宿，费用自理。
【学习安排】
在职学习, 学期半年，每2个月集中上课三天（周五至周日）上课；循环开课，可三个月集中修学完毕；共10天（9天系统学习+1天TOP-CMO营销管理峰会）。
培训地点：清华大学                        
报到时间： 2010年6月24日
上课时间：  2010年6月25-27日              
近期开课时间： 2010年6月25-27日；7月23-25日；8月27-29日；9月24-26日
【联系方式】
电话：  0571-89938960      传  真：0571-89938990
联系人：方老师              网址：www.hztbc.com
【八期课程安排】
	上课时间
	核心课程
	授课专家

	6月25日（周五）
	营销计划制定的流程与方法
	主讲老师：邵会华

	6月26日（周六）
	营销渠道开发与分销系统管理
	主讲老师：崔小屹

	6月27日（周日）
	低成本营销策略
	主讲老师：李成林
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	学员基本资料
	编号
	姓 名
	性别
	职 务
	电   话
	手   机

	
	1
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	
	
	

	
	4
	
	
	
	
	

	
	指定联系人
	
	电   话
	

	
	手   机
	
	传   真
	

	单位资料
	单位名称
	

	
	通信地址
	

	
	员工人数
	
	邮政编码
	

	
	公司网址
	
	E-mail
	

	教育背景
	毕业院校
	
	学历与学位
	

	
	毕业时间
	
	专业
	

	选择
	信息来源：□网站  □信函  □媒体  □电话联系  □朋友推荐  □其它

	个人建议与要求：
申请人签名(单位盖章)：                 

	◆ 请填好报名表传真至招生办，待收到“入学通知书”后再办理汇款手续
◆ 交费方式：请将学费通过银行汇入IPCA指定帐户，并注明所学课程班名称
户 名：杭州时代光华教育发展有限公司
     开户银行：建行高新支行
     账 号：33001616735050005586
注：请在汇款单“汇款用途”栏注明“国际注册高级营销管理师”学费字样

· 请将汇款凭证传真至0571-89938990
· 联系人：方小姐0571-89938960  


                                              注:请详细填写表中所有各项内容，此表复印有效
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杭州时代光华教育发展有限公司    联系电话：0571－89938960    传真：0571－89938990

